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            Werkstudent*in im Bereich Energiemanagement und Optimierung
                    

        
             Du bist gerade mitten im Studium und möchtest das Gelernte gerne in der Praxis üben, umsetzen, vertiefen? Dann bist Du bei SK TECHNOLOGY richtig. Sammle wertvolle Erfahrungen für Dein Studium und Deine zukünftige berufliche Laufbahn. 
 Welche Aufgaben erwarten Dich? 
 
 Detaillierte Analyse der Energieverbräuche unserer Werkzeugmaschinen, Klimatisierungsanlagen und sonstigen Verbraucher innerhalb der Produktionshallen 
 Untersuchung der Gebäudeleittechnik mit dem Ziel, Anomalien im Energieverbrauch zu identifizieren und Verbesserungspotenziale zu ermitteln 
 Entwicklung und Implementierung von Strategien zur Optimierung des Energieverbrauchs und zur Steigerung der Energieeffizienz in Zusammenarbeit mit unserem Technikteam 
 Erstellung regelmäßiger Berichte und Präsentationen zur Darstellung der Analyseergebnisse und Empfehlungen für die Geschäftsleitung 
 Unterstützung bei der Einführung von Maßnahmen zur Energieeinsparung und bei der Überwachung deren Wirksamkeit 
 
 Was bringst du mit? 
 
 Eingeschriebener Student der Fachrichtungen Ingenieurwissenschaften, Umwelttechnik, Energiemanagement oder einem verwandten Studiengang 
 Starke analytische Fähigkeiten und die Fähigkeit, komplexe Daten zu analysieren und verständlich aufzubereiten 
 Grundlegendes Verständnis von Energiemanagementsystemen und Erfahrung in der Datenerfassung und -analyse 
 Selbstständige Arbeitsweise, hohe Motivation und die Fähigkeit, sowohl im Team als auch eigenverantwortlich zu arbeiten 
 Sicherer Umgang mit MS Office, insbesondere Excel; Kenntnisse in speziellen Analyse- oder Stimulationssoftwaretools sind von Vorteil 
 Gute Kommunikationsfähigkeiten in Wort und Schrift 
 
 Das bieten wir Dir: 
 
 Die Möglichkeit, praktische Erfahrungen in einem dynamischen und technologieorientierten Unternehmen zu sammeln 
 Einblicke in fortschrittliche Energiemanagement- und Optimierungsstrategien 
 Die Chance, an Projekten mit realen Auswirkungen auf die Energieeffizienz und Nachhaltigkeit unseres Unternehmens mitzuarbeiten 
 Flexible Arbeitszeiten, die sich mit Deinem Studium vereinbaren lassen 
 Ein unterstützendes und erfahrenes Team, das Deine professionelle Entwicklung fördert 
 
        

        
                            
                    SK TECHNOLOGY GmbH
                
                                        
                    Roding, Deutschland
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            Ausbildung zum*r Mechatroniker*in (m/w/d)
                    

        
             Tauche ein in die Welt der Präzisionsmaschinen! Rund 120 Hightech Maschinen laufen im SK Universum. Teils rund um die Uhr. Ebenso ein Blockheizkraftwerk. Alles muss funktionieren. Reibungslos. Dafür sorgst Du als Mechatroniker*in.  In der Ausbildung lernst Du die Grundlagen mechanischer und maschineller Metallbearbeitung wie z.B. Drehen und Fräsen genauso wie das Programmieren von CNC-Maschinen. Gleichzeitig benötigst Du ein Faible für Elektrotechnik sowie hydraulischer und pneumatischer Steuerungstechnik, um später gezielt Fehler oder Störungen zu beheben. 
 Du lernst computergesteuerte Maschinen und Robotersysteme zu programmieren, zu prüfen, zu warten und instand zu setzen. Unsere Investitionen in neue, modernste Maschinen begleitest Du beim Aufbau und der Inbetriebnahme. Als Mechatroniker*in wirst Du zum unverzichtbaren Allrounder in einer hochtechnologisierten Arbeitswelt.   
  Faktencheck  
 Ausbildungsdauer: 
 
 3,5 Jahre im Dualen System 
 IHK-Abschluss 
 Berufsschule in Cham 
 Weiterbildungsmöglichkeiten: Techniker*in oder Meister*in   
 
  Benefits / Ausbildung    Darauf kannst du dich freuen:   #jungeleit - Mitarbeit in einem jungen, motivierten Team 
 #uptodate - modernste Arbeitsplätze und Technologien 
 #extrafürdich– eigene Lehrwerkstatt und kompetente Betreuung 
 #ultrakrass - Vermittlung von immensem Wissen in der Zerspanung 
 #abfeiern- coole Mitarbeiterevents  
 #abhängen - flexible und familienfreundliche Arbeitszeiten, 30 Tage Urlaub 
 #euronen - top Bezahlung incl. Prämien und Sozialleistungen 
 #sauwohl - harmonisches und familiäres Betriebsklima 
 #dakannichbleiben- Übernahme nach der Ausbildung 
 #vonnichtskommtnichts - individuelle Weiterbildungsmöglichkeiten 
 #aufeinerwellenlänge - flache Hierarchien, Kommunikation auf Augenhöhe 
 #schmankerlkich  - eigene Betriebskantine (am Standort Roding)   
 READY FOR TAKE OFF? DEIN SCHNELLER DRAHT ZUM ERSTKONTAKT 
 EINFACH ANRUFEN:  0157-52604218  
 Oder per WhatsApp einfach eine Text-, Sprach- oder Videonachricht an uns schicken. Kein langes Bewerbungsschreiben. 
 ANSPRECHPARTNER: 
 Markus Meister  Personalleitung  +49 (0) 94 61/911 06-0  karriere@sktechnology.de 
  Wir freuen uns auf Dich.  
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            Kundenbetreuer (m/w/d) im IT-Support
                    

        
             Zum nächstmöglichen Zeitpunkt suchen wir für unseren Standort 93464 Tiefenbach 
  Kundenbetreuer (m/w/d) im IT-Support  
 Du bist hier richtig, wenn du... 
 
 eine Ausbildung im Kundenservice oder IT-Anwendersupport abgeschlossen hast, jedoch nicht zwingend erforderlich 
 gerne mit Kunden sprichst und dir das Arbeiten mit Computersoftware Spaß macht 
 du fit im Umgang mit Windows-Programmen wie Microsoft 365 bist und dich auch schnell in ein neues Intranet/Kundenportal einarbeiten kannst 
 dich für Technik begeistern kannst und dich für Softwareanwendung interessierst 
 sehr gute Deutsch- und gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift mitbringst 
 
 Wie sieht dein Arbeitstag aus? 
 
 Du unterstützt unsere Kunden bei der Einrichtung, Installation und Lizenzierung der Dlubal-Statikprogramme und bist dabei ihr wichtigster Ansprechpartner im Kunden-Onboarding 
 Du beantwortest Support-Anfragen zur Lizenzierung über ein Ticket-System und hilfst den Anwendern ihre Software jederzeit zu nutzen 
 Du führst die Kunden in unser Kundenportal ein und sicherst damit einen optimalen Einstieg in die Nutzung unserer Software 
 Du arbeitest eng mit unserem Entwicklerteam zusammen, um Feedback von Nutzern zu sammeln und unsere Produkte stetig zu verbessern 
 Du betreust Dlubal-Kunden per E-Mail und Telefon, gleichzeitig hältst du die Kundendaten im CRM-System immer auf dem neuesten Stand 
 
 Wir erwarten, dass du... 
 
 motiviert bist, vollen Einsatz zeigst und neue Herausforderungen liebst 
 zielorientiert und selbstständig arbeitest 
 engagiert bist, immer etwas Neues zu lernen 
 serviceorientiert und strukturiert handelst 
 über gute Kommunikationsfähigkeiten verfügst 
 
 Wir bieten dir... 
 
 eine umfangreiche Einarbeitung in das Aufgabengebiet mit zahlreichen Videos und direktem Ansprechpartner 
 einen erfahrenen Mentor, der dir mit Rat und Tat jederzeit zur Seite steht 
 einen offenen und ehrlichen Austausch unter allen Kollegen 
 schnelle Entscheidungsprozesse und kurze Kommunikationswege in einem dynamischen Team, das mit viel Spaß bei der Arbeit immer erfolgreich sein will 
 jährliche Firmenevents und regelmäßige kleinere Team-Events 
 fachliche und persönliche Entwicklungs- und Weiterbildungsmöglichkeiten in Form von Online-Kursen 
 viele weitere Benefits wie zum Beispiel eine Sachbezugskarte und Zugang zu corporate-benefits.de 
 
 Bewerbungen bitte über das Karriereportal von Personio:  https://dlubal.jobs.personio.de/job/1452638#apply  
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            IT-Kundensupport (m/w/d)
                    

        
             Zum nächstmöglichen Zeitpunkt suchen wir für unseren Standort 93464 Tiefenbach 
  IT-Kundensupport (m/w/d)  
 Du bist hier richtig, wenn du... 
 
 eine Ausbildung im Kundenservice oder IT-Anwendersupport abgeschlossen hast, jedoch nicht zwingend erforderlich 
 gerne mit Kunden sprichst und dir das Arbeiten mit Computersoftware Spaß macht 
 du fit im Umgang mit Windows-Programmen wie Microsoft 365 bist und dich auch schnell in ein neues Intranet/Kundenportal einarbeiten kannst 
 dich für Technik begeistern kannst und dich für Softwareanwendung interessierst 
 sehr gute Deutsch- und gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift mitbringst 
 
 Wie sieht dein Arbeitstag aus? 
 
 Du unterstützt unsere Kunden bei der Einrichtung, Installation und Lizenzierung der Dlubal-Statikprogramme und bist dabei ihr wichtigster Ansprechpartner im Kunden-Onboarding 
 Du beantwortest Support-Anfragen zur Lizenzierung über ein Ticket-System und hilfst den Anwendern ihre Software jederzeit zu nutzen 
 Du führst die Kunden in unser Kundenportal ein und sicherst damit einen optimalen Einstieg in die Nutzung unserer Software 
 Du arbeitest eng mit unserem Entwicklerteam zusammen, um Feedback von Nutzern zu sammeln und unsere Produkte stetig zu verbessern 
 Du betreust Dlubal-Kunden per E-Mail und Telefon, gleichzeitig hältst du die Kundendaten im CRM-System immer auf dem neuesten Stand 
 
 Wir erwarten, dass du... 
 
 motiviert bist, vollen Einsatz zeigst und neue Herausforderungen liebst 
 zielorientiert und selbstständig arbeitest 
 engagiert bist, immer etwas Neues zu lernen 
 serviceorientiert und strukturiert handelst 
 über gute Kommunikationsfähigkeiten verfügst 
 
 Wir bieten dir... 
 
 eine umfangreiche Einarbeitung in das Aufgabengebiet mit zahlreichen Videos und direktem Ansprechpartner 
 einen erfahrenen Mentor, der dir mit Rat und Tat jederzeit zur Seite steht 
 einen offenen und ehrlichen Austausch unter allen Kollegen 
 schnelle Entscheidungsprozesse und kurze Kommunikationswege in einem dynamischen Team, das mit viel Spaß bei der Arbeit immer erfolgreich sein will 
 jährliche Firmenevents und regelmäßige kleinere Team-Events 
 fachliche und persönliche Entwicklungs- und Weiterbildungsmöglichkeiten in Form von Online-Kursen 
 viele weitere Benefits wie zum Beispiel eine Sachbezugskarte und Zugang zu corporate-benefits.de 
 
 Bewerbungen bitte über das Karriereportal von Personio:  https://dlubal.jobs.personio.de/job/1452589#apply  
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            Supportmitarbeiter (m/w/d) für Softwareanwendungen
                    

        
             Zum nächstmöglichen Zeitpunkt suchen wir für unseren Standort 93464 Tiefenbach 
  Supportmitarbeiter (m/w/d) für Softwareanwendungen  
 Du bist hier richtig, wenn du... 
 
 eine Ausbildung im Kundenservice oder IT-Anwendersupport abgeschlossen hast, jedoch nicht zwingend erforderlich 
 gerne mit Kunden sprichst und dir das Arbeiten mit Computersoftware Spaß macht 
 du fit im Umgang mit Windows-Programmen wie Microsoft 365 bist und dich auch schnell in ein neues Intranet/Kundenportal einarbeiten kannst 
 dich für Technik begeistern kannst und dich für Softwareanwendung interessierst 
 sehr gute Deutsch- und gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift mitbringst 
 
 Wie sieht dein Arbeitstag aus? 
 
 Du unterstützt unsere Kunden bei der Einrichtung, Installation und Lizenzierung der Dlubal-Statikprogramme und bist dabei ihr wichtigster Ansprechpartner im Kunden-Onboarding 
 Du beantwortest Support-Anfragen zur Lizenzierung über ein Ticket-System und hilfst den Anwendern ihre Software jederzeit zu nutzen 
 Du führst die Kunden in unser Kundenportal ein und sicherst damit einen optimalen Einstieg in die Nutzung unserer Software 
 Du arbeitest eng mit unserem Entwicklerteam zusammen, um Feedback von Nutzern zu sammeln und unsere Produkte stetig zu verbessern 
 Du betreust Dlubal-Kunden per E-Mail und Telefon, gleichzeitig hältst du die Kundendaten im CRM-System immer auf dem neuesten Stand 
 
 Wir erwarten, dass du... 
 
 motiviert bist, vollen Einsatz zeigst und neue Herausforderungen liebst 
 zielorientiert und selbstständig arbeitest 
 engagiert bist, immer etwas Neues zu lernen 
 serviceorientiert und strukturiert handelst 
 über gute Kommunikationsfähigkeiten verfügst 
 
 Wir bieten dir... 
 
 eine umfangreiche Einarbeitung in das Aufgabengebiet mit zahlreichen Videos und direktem Ansprechpartner 
 einen erfahrenen Mentor, der dir mit Rat und Tat jederzeit zur Seite steht 
 einen offenen und ehrlichen Austausch unter allen Kollegen 
 schnelle Entscheidungsprozesse und kurze Kommunikationswege in einem dynamischen Team, das mit viel Spaß bei der Arbeit immer erfolgreich sein will 
 jährliche Firmenevents und regelmäßige kleinere Team-Events 
 fachliche und persönliche Entwicklungs- und Weiterbildungsmöglichkeiten in Form von Online-Kursen 
 viele weitere Benefits wie zum Beispiel eine Sachbezugskarte und Zugang zu corporate-benefits.de 
 
 Bewerbungen bitte über das Karriereportal von Personio:  https://dlubal.jobs.personio.de/job/1450292#apply  
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            Vertriebsmitarbeiter (m/w/d) für den arabischen Markt
                    

        
             Zum nächstmöglichen Zeitpunkt suchen wir für unseren Standort 80331 München 
  Vertriebsmitarbeiter (m/w/d) für den arabischen Markt  
 Du bist hier richtig, wenn du... 
 
 gerne zum Hörer greifst und es liebst, mit anderen Menschen zu kommunizieren 
 Lust hast, am Münchener Standort (kein Außendienst) arabische Kunden zu betreuen und neue Kunden auf dem arabischen Markt zu gewinnen 
 erfolgsorientiert bist und über rhetorisches Geschick verfügst 
 gerne zu 100 % im Büro am Standort München in einem tollen Team arbeitest 
 Arabisch als Muttersprache oder Zweitsprache sprichst 
 sehr gute Deutsch- und gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift mitbringst 
 
 Wie sieht dein Arbeitstag aus? 
 
 Du sprichst täglich mit arabischen Kunden und informierst dich über deren Interessen 
 Du qualifizierst Leads bei einem Telefonat für unsere Vertriebsingenieure vor und vereinbarst Termine 
 Du fasst Angebote nach und erkundigst dich bei unseren Kunden nach dem aktuellen Stand der Dinge 
 Du pflegst regelmäßig Kundendaten in unserem CRM-System und betrachtest es als deinen wichtigsten Freund und Helfer 
 Du betreibst keine Kaltakquise, sondern arbeitest ausschließlich mit warmen Leads 
 Professionelle Telefonieleitfäden geben dir Sicherheit, Struktur und Orientierung in deinen Gesprächen 
 
 Wir erwarten, dass du... 
 
 motiviert bist, vollen Einsatz zeigst und neue Herausforderungen liebst 
 zielorientiert und selbstständig arbeitest 
 immer etwas Neues lernen willst 
 großes Interesse an den Themen Verkauf und Vertrieb hast 
 bereit bist, dich fachlich und persönlich weiterzubilden 
 
 Wir bieten dir... 
 
 eine umfangreiche Einarbeitung in das Aufgabengebiet Vertrieb und Telesales 
 einen Mentor, der dir mit Rat und Tat jederzeit zur Seite steht 
 wöchentlich stattfindende Meetings und Rollenspiele zur Verbesserung deiner Verkaufstechniken 
 warme Leads, die nur darauf warten, angerufen zu werden (keine Kaltakquise) 
 Teil eines dynamischen und motivierten Teams zu werden, das mit viel Spaß bei der Arbeit immer erfolgreich sein will 
 exzellente Arbeitsbedingungen in modernen Büroräumen 
 jährliche Firmenevents, regelmäßige kleinere Team-Events 
 Zugriff auf wertvolle Online-Kurse und Teilnahme an professionellen Verkaufs-Seminaren 
 viele weitere Benefits wie zum Beispiel eine Sachbezugskarte und Zugang zu corporate-benefits.de 
 
 Bewerbungen bitte über das Karriereportal von Personio:  https://dlubal.jobs.personio.de/job/1410351#apply  
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            International Sales Manager (m/w/d) mit Fokus arab. Länder
                    

        
             Zum nächstmöglichen Zeitpunkt suchen wir für unseren Standort 80331 München 
  International Sales Manager (m/w/d) mit Fokus arabische Länder  
 Du bist hier richtig, wenn du... 
 
 gerne zum Hörer greifst und es liebst, mit anderen Menschen zu kommunizieren 
 Lust hast, am Münchener Standort (kein Außendienst) arabische Kunden zu betreuen und neue Kunden auf dem arabischen Markt zu gewinnen 
 erfolgsorientiert bist und über rhetorisches Geschick verfügst 
 gerne zu 100 % im Büro am Standort München in einem tollen Team arbeitest 
 Arabisch als Muttersprache oder Zweitsprache sprichst 
 sehr gute Deutsch- und gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift mitbringst 
 
 Wie sieht dein Arbeitstag aus? 
 
 Du sprichst täglich mit arabischen Kunden und informierst dich über deren Interessen 
 Du qualifizierst Leads bei einem Telefonat für unsere Vertriebsingenieure vor und vereinbarst Termine 
 Du fasst Angebote nach und erkundigst dich bei unseren Kunden nach dem aktuellen Stand der Dinge 
 Du pflegst regelmäßig Kundendaten in unserem CRM-System und betrachtest es als deinen wichtigsten Freund und Helfer 
 Du betreibst keine Kaltakquise, sondern arbeitest ausschließlich mit warmen Leads 
 Professionelle Telefonieleitfäden geben dir Sicherheit, Struktur und Orientierung in deinen Gesprächen 
 
 Wir erwarten, dass du... 
 
 motiviert bist, vollen Einsatz zeigst und neue Herausforderungen liebst 
 zielorientiert und selbstständig arbeitest 
 immer etwas Neues lernen willst 
 großes Interesse an den Themen Verkauf und Vertrieb hast 
 bereit bist, dich fachlich und persönlich weiterzubilden 
 
 Wir bieten dir... 
 
 eine umfangreiche Einarbeitung in das Aufgabengebiet Vertrieb und Telesales 
 einen Mentor, der dir mit Rat und Tat jederzeit zur Seite steht 
 wöchentlich stattfindende Meetings und Rollenspiele zur Verbesserung deiner Verkaufstechniken 
 warme Leads, die nur darauf warten, angerufen zu werden (keine Kaltakquise) 
 Teil eines dynamischen und motivierten Teams zu werden, das mit viel Spaß bei der Arbeit immer erfolgreich sein will 
 exzellente Arbeitsbedingungen in modernen Büroräumen 
 jährliche Firmenevents, regelmäßige kleinere Team-Events 
 Zugriff auf wertvolle Online-Kurse und Teilnahme an professionellen Verkaufs-Seminaren 
 viele weitere Benefits wie zum Beispiel eine Sachbezugskarte und Zugang zu corporate-benefits.de 
 
 Bewerbungen bitte über das Karriereportal von Personio:  https://dlubal.jobs.personio.de/job/1410349#apply  
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            Vertriebsmitarbeiter (m/w/d) für den spanischen Markt
                    

        
             Zum nächstmöglichen Zeitpunkt suchen wir für unseren Standort 80331 München 
  Vertriebsmitarbeiter (m/w/d) für den spanischen Markt  
 Du bist hier richtig, wenn du... 
 
 gerne zum Hörer greifst und es liebst, mit anderen Menschen zu kommunizieren 
 Lust hast, am Münchener Standort (kein Außendienst) spanische Kunden zu betreuen und neue Kunden auf dem spanischen Markt zu gewinnen 
 erfolgsorientiert bist und über rhetorisches Geschick verfügst 
 gerne zu 100 % im Büro am Standort München in einem tollen Team arbeitest 
 Spanisch als Muttersprache oder Zweitsprache sprichst 
 sehr gute Deutsch- und gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift mitbringst 
 
 Wie sieht dein Arbeitstag aus? 
 
 Du sprichst täglich mit spanischen Kunden und informierst dich über deren Interessen 
 Du qualifizierst Leads bei einem Telefonat für unsere Vertriebsingenieure vor und vereinbarst Termine 
 Du fasst Angebote nach und erkundigst dich bei unseren Kunden nach dem aktuellen Stand der Dinge 
 Du pflegst regelmäßig Kundendaten in unserem CRM-System und betrachtest es als deinen wichtigsten Freund und Helfer 
 Du betreibst keine Kaltakquise, sondern arbeitest ausschließlich mit warmen Leads 
 Professionelle Telefonieleitfäden geben dir Sicherheit, Struktur und Orientierung in deinen Gesprächen 
 
 Wir erwarten, dass du... 
 
 motiviert bist, vollen Einsatz zeigst und neue Herausforderungen liebst 
 zielorientiert und selbstständig arbeitest 
 immer etwas Neues lernen willst 
 großes Interesse an den Themen Verkauf und Vertrieb hast 
 bereit bist, dich fachlich und persönlich weiterzubilden 
 
 Wir bieten dir... 
 
 eine umfangreiche Einarbeitung in das Aufgabengebiet Vertrieb und Telesales 
 einen Mentor, der dir mit Rat und Tat jederzeit zur Seite steht 
 wöchentlich stattfindende Meetings und Rollenspiele zur Verbesserung deiner Verkaufstechniken 
 warme Leads, die nur darauf warten, angerufen zu werden (keine Kaltakquise) 
 Teil eines dynamischen und motivierten Teams zu werden, das mit viel Spaß bei der Arbeit immer erfolgreich sein will 
 exzellente Arbeitsbedingungen in modernen Büroräumen 
 jährliche Firmenevents, regelmäßige kleinere Team-Events 
 Zugriff auf wertvolle Online-Kurse und Teilnahme an professionellen Verkaufs-Seminaren 
 viele weitere Benefits wie zum Beispiel eine Sachbezugskarte und Zugang zu corporate-benefits.de 
 
 Bewerbungen bitte über das Karriereportal von Personio:  https://dlubal.jobs.personio.de/job/1409928#apply  
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            International Sales Manager (m/w/d) mit Fokus Spanien
                    

        
             Zum nächstmöglichen Zeitpunkt suchen wir für unseren Standort 80331 München 
  International Sales Manager (m/w/d) mit Fokus Spanien  
 Du bist hier richtig, wenn du... 
 
 gerne zum Hörer greifst und es liebst, mit anderen Menschen zu kommunizieren 
 Lust hast, am Münchener Standort (kein Außendienst) spanische Kunden zu betreuen und neue Kunden auf dem spanischen Markt zu gewinnen 
 erfolgsorientiert bist und über rhetorisches Geschick verfügst 
 gerne zu 100 % im Büro am Standort München in einem tollen Team arbeitest 
 Spanisch als Muttersprache oder Zweitsprache sprichst 
 sehr gute Deutsch- und gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift mitbringst 
 
 Wie sieht dein Arbeitstag aus? 
 
 Du sprichst täglich mit spanischen Kunden und informierst dich über deren Interessen 
 Du qualifizierst Leads bei einem Telefonat für unsere Vertriebsingenieure vor und vereinbarst Termine 
 Du fasst Angebote nach und erkundigst dich bei unseren Kunden nach dem aktuellen Stand der Dinge 
 Du pflegst regelmäßig Kundendaten in unserem CRM-System und betrachtest es als deinen wichtigsten Freund und Helfer 
 Du betreibst keine Kaltakquise, sondern arbeitest ausschließlich mit warmen Leads 
 Professionelle Telefonieleitfäden geben dir Sicherheit, Struktur und Orientierung in deinen Gesprächen 
 
 Wir erwarten, dass du... 
 
 motiviert bist, vollen Einsatz zeigst und neue Herausforderungen liebst 
 zielorientiert und selbstständig arbeitest 
 immer etwas Neues lernen willst 
 großes Interesse an den Themen Verkauf und Vertrieb hast 
 bereit bist, dich fachlich und persönlich weiterzubilden 
 
 Wir bieten dir... 
 
 eine umfangreiche Einarbeitung in das Aufgabengebiet Vertrieb und Telesales 
 einen Mentor, der dir mit Rat und Tat jederzeit zur Seite steht 
 wöchentlich stattfindende Meetings und Rollenspiele zur Verbesserung deiner Verkaufstechniken 
 warme Leads, die nur darauf warten, angerufen zu werden (keine Kaltakquise) 
 Teil eines dynamischen und motivierten Teams zu werden, das mit viel Spaß bei der Arbeit immer erfolgreich sein will 
 exzellente Arbeitsbedingungen in modernen Büroräumen 
 jährliche Firmenevents, regelmäßige kleinere Team-Events 
 Zugriff auf wertvolle Online-Kurse und Teilnahme an professionellen Verkaufs-Seminaren 
 viele weitere Benefits wie zum Beispiel eine Sachbezugskarte und Zugang zu corporate-benefits.de 
 
 Bewerbungen bitte über das Karriereportal von Personio:  https://dlubal.jobs.personio.de/job/1409915#apply  
        

        
                            
                    Dlubal Software GmbH
                
                                        
                    Kreuzstraße 16, 80331 München, Deutschland
                
                                                            Vollzeit
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            Apr 10, 2024
        

        
            Vertriebsmitarbeiter (m/w/d) für den polnischen Markt
                    

        
             Zum nächstmöglichen Zeitpunkt suchen wir für unseren Standort 80331 München 
  Vertriebsmitarbeiter (m/w/d) für den polnischen Markt  
 Du bist hier richtig, wenn du... 
 
 gerne zum Hörer greifst und es liebst, mit anderen Menschen zu kommunizieren 
 Lust hast, am Münchener Standort (kein Außendienst) polnische Kunden zu betreuen und neue Kunden auf dem polnischen Markt zu gewinnen 
 erfolgsorientiert bist und über rhetorisches Geschick verfügst 
 gerne zu 100 % im Büro am Standort München in einem tollen Team arbeitest 
 Polnisch als Muttersprache oder Zweitsprache sprichst 
 sehr gute Deutsch- und gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift mitbringst 
 
 Wie sieht dein Arbeitstag aus? 
 
 Du sprichst täglich mit polnischen Kunden und informierst dich über deren Interessen 
 Du qualifizierst Leads bei einem Telefonat für unsere Vertriebsingenieure vor und vereinbarst Termine 
 Du fasst Angebote nach und erkundigst dich bei unseren Kunden nach dem aktuellen Stand der Dinge 
 Du pflegst regelmäßig Kundendaten in unserem CRM-System und betrachtest es als deinen wichtigsten Freund und Helfer 
 Du betreibst keine Kaltakquise, sondern arbeitest ausschließlich mit warmen Leads 
 Professionelle Telefonieleitfäden geben dir Sicherheit, Struktur und Orientierung in deinen Gesprächen 
 
 Wir erwarten, dass du... 
 
 motiviert bist, vollen Einsatz zeigst und neue Herausforderungen liebst 
 zielorientiert und selbstständig arbeitest 
 immer etwas Neues lernen willst 
 großes Interesse an den Themen Verkauf und Vertrieb hast 
 bereit bist, dich fachlich und persönlich weiterzubilden 
 
 Wir bieten dir... 
 
 eine umfangreiche Einarbeitung in das Aufgabengebiet Vertrieb und Telesales 
 einen Mentor, der dir mit Rat und Tat jederzeit zur Seite steht 
 wöchentlich stattfindende Meetings und Rollenspiele zur Verbesserung deiner Verkaufstechniken 
 warme Leads, die nur darauf warten, angerufen zu werden (keine Kaltakquise) 
 Teil eines dynamischen und motivierten Teams zu werden, das mit viel Spaß bei der Arbeit immer erfolgreich sein will 
 exzellente Arbeitsbedingungen in modernen Büroräumen 
 jährliche Firmenevents, regelmäßige kleinere Team-Events 
 Zugriff auf wertvolle Online-Kurse und Teilnahme an professionellen Verkaufs-Seminaren 
 viele weitere Benefits wie zum Beispiel eine Sachbezugskarte und Zugang zu corporate-benefits.de 
 
 Bewerbungen bitte über das Karriereportal von Personio:  https://dlubal.jobs.personio.de/job/1409906#apply  
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                    Kreuzstraße 16, 80331 München, Deutschland
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            Apr 10, 2024
        

        
            International Sales Manager (m/w/d) mit Fokus Polen
                    

        
             Zum nächstmöglichen Zeitpunkt suchen wir für unseren Standort 80331 München 
  International Sales Manager (m/w/d) mit Fokus Polen  
 Du bist hier richtig, wenn du... 
 
 gerne zum Hörer greifst und es liebst, mit anderen Menschen zu kommunizieren 
 Lust hast, am Münchener Standort (kein Außendienst) polnische Kunden zu betreuen und neue Kunden auf dem polnischen Markt zu gewinnen 
 erfolgsorientiert bist und über rhetorisches Geschick verfügst 
 gerne zu 100 % im Büro am Standort München in einem tollen Team arbeitest 
 Polnisch als Muttersprache oder Zweitsprache sprichst 
 sehr gute Deutsch- und gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift mitbringst 
 
 Wie sieht dein Arbeitstag aus? 
 
 Du sprichst täglich mit polnischen Kunden und informierst dich über deren Interessen 
 Du qualifizierst Leads bei einem Telefonat für unsere Vertriebsingenieure vor und vereinbarst Termine 
 Du fasst Angebote nach und erkundigst dich bei unseren Kunden nach dem aktuellen Stand der Dinge 
 Du pflegst regelmäßig Kundendaten in unserem CRM-System und betrachtest es als deinen wichtigsten Freund und Helfer 
 Du betreibst keine Kaltakquise, sondern arbeitest ausschließlich mit warmen Leads 
 Professionelle Telefonieleitfäden geben dir Sicherheit, Struktur und Orientierung in deinen Gesprächen 
 
 Wir erwarten, dass du... 
 
 motiviert bist, vollen Einsatz zeigst und neue Herausforderungen liebst 
 zielorientiert und selbstständig arbeitest 
 immer etwas Neues lernen willst 
 großes Interesse an den Themen Verkauf und Vertrieb hast 
 bereit bist, dich fachlich und persönlich weiterzubilden 
 
 Wir bieten dir... 
 
 eine umfangreiche Einarbeitung in das Aufgabengebiet Vertrieb und Telesales 
 einen Mentor, der dir mit Rat und Tat jederzeit zur Seite steht 
 wöchentlich stattfindende Meetings und Rollenspiele zur Verbesserung deiner Verkaufstechniken 
 warme Leads, die nur darauf warten, angerufen zu werden (keine Kaltakquise) 
 Teil eines dynamischen und motivierten Teams zu werden, das mit viel Spaß bei der Arbeit immer erfolgreich sein will 
 exzellente Arbeitsbedingungen in modernen Büroräumen 
 jährliche Firmenevents, regelmäßige kleinere Team-Events 
 Zugriff auf wertvolle Online-Kurse und Teilnahme an professionellen Verkaufs-Seminaren 
 viele weitere Benefits wie zum Beispiel eine Sachbezugskarte und Zugang zu corporate-benefits.de 
 
 Bewerbungen bitte über das Karriereportal von Personio:  https://dlubal.jobs.personio.de/job/1411898#apply  
        

        
                            
                    Dlubal Software GmbH
                
                                        
                    Kreuzstraße 16, 80331 München, Deutschland
                
                                                            Vollzeit
                                    

    


						
    
                    
                [image: Dlubal Software GmbH]
            
            

    
        
            Apr 10, 2024
        

        
            Vertriebsmitarbeiter (m/w/d) für den französischen Markt
                    

        
             Zum nächstmöglichen Zeitpunkt suchen wir für unseren Standort 80331 München 
  Vertriebsmitarbeiter (m/w/d) für den französischen Markt  
 Du bist hier richtig, wenn du... 
 
 gerne zum Hörer greifst und es liebst, mit anderen Menschen zu kommunizieren 
 Lust hast, am Münchener Standort (kein Außendienst) französische Kunden zu betreuen und neue Kunden auf dem französischen Markt zu gewinnen 
 erfolgsorientiert bist und über rhetorisches Geschick verfügst 
 gerne zu 100 % im Büro am Standort München in einem tollen Team arbeitest 
 Französisch als Muttersprache oder Zweitsprache sprichst 
 sehr gute Deutsch- und gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift mitbringst 
 
 Wie sieht dein Arbeitstag aus? 
 
 Du sprichst täglich mit französischen Kunden und informierst dich über deren Interessen 
 Du qualifizierst Leads bei einem Telefonat für unsere Vertriebsingenieure vor und vereinbarst Termine 
 Du fasst Angebote nach und erkundigst dich bei unseren Kunden nach dem aktuellen Stand der Dinge 
 Du pflegst regelmäßig Kundendaten in unserem CRM-System und betrachtest es als deinen wichtigsten Freund und Helfer 
 Du betreibst keine Kaltakquise, sondern arbeitest ausschließlich mit warmen Leads 
 Professionelle Telefonieleitfäden geben dir Sicherheit, Struktur und Orientierung in deinen Gesprächen 
 
 Wir erwarten, dass du... 
 
 motiviert bist, vollen Einsatz zeigst und neue Herausforderungen liebst 
 zielorientiert und selbstständig arbeitest 
 immer etwas Neues lernen willst 
 großes Interesse an den Themen Verkauf und Vertrieb hast 
 bereit bist, dich fachlich und persönlich weiterzubilden 
 
 Wir bieten dir... 
 
 eine umfangreiche Einarbeitung in das Aufgabengebiet Vertrieb und Telesales 
 einen Mentor, der dir mit Rat und Tat jederzeit zur Seite steht 
 wöchentlich stattfindende Meetings und Rollenspiele zur Verbesserung deiner Verkaufstechniken 
 warme Leads, die nur darauf warten, angerufen zu werden (keine Kaltakquise) 
 Teil eines dynamischen und motivierten Teams zu werden, das mit viel Spaß bei der Arbeit immer erfolgreich sein will 
 exzellente Arbeitsbedingungen in modernen Büroräumen 
 jährliche Firmenevents, regelmäßige kleinere Team-Events 
 Zugriff auf wertvolle Online-Kurse und Teilnahme an professionellen Verkaufs-Seminaren 
 viele weitere Benefits wie zum Beispiel eine Sachbezugskarte und Zugang zu corporate-benefits.de 
 
 Bewerbungen bitte über das Karriereportal von Personio:  https://dlubal.jobs.personio.de/job/1410358#apply  
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                    Kreuzstraße 16, 80331 München, Deutschland
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            Apr 10, 2024
        

        
            International Sales Manager (m/w/d) mit Fokus Frankreich
                    

        
             Zum nächstmöglichen Zeitpunkt suchen wir für unseren Standort 80331 München 
  International Sales Manager (m/w/d) mit Fokus Frankreich  
 Du bist hier richtig, wenn du... 
 
 gerne zum Hörer greifst und es liebst, mit anderen Menschen zu kommunizieren 
 Lust hast, am Münchener Standort (kein Außendienst) französische Kunden zu betreuen und neue Kunden auf dem französischen Markt zu gewinnen 
 erfolgsorientiert bist und über rhetorisches Geschick verfügst 
 gerne zu 100 % im Büro am Standort München in einem tollen Team arbeitest 
 Französisch als Muttersprache oder Zweitsprache sprichst 
 sehr gute Deutsch- und gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift mitbringst 
 
 Wie sieht dein Arbeitstag aus? 
 
 Du sprichst täglich mit französischen Kunden und informierst dich über deren Interessen 
 Du qualifizierst Leads bei einem Telefonat für unsere Vertriebsingenieure vor und vereinbarst Termine 
 Du fasst Angebote nach und erkundigst dich bei unseren Kunden nach dem aktuellen Stand der Dinge 
 Du pflegst regelmäßig Kundendaten in unserem CRM-System und betrachtest es als deinen wichtigsten Freund und Helfer 
 Du betreibst keine Kaltakquise, sondern arbeitest ausschließlich mit warmen Leads 
 Professionelle Telefonieleitfäden geben dir Sicherheit, Struktur und Orientierung in deinen Gesprächen 
 
 Wir erwarten, dass du... 
 
 motiviert bist, vollen Einsatz zeigst und neue Herausforderungen liebst 
 zielorientiert und selbstständig arbeitest 
 immer etwas Neues lernen willst 
 großes Interesse an den Themen Verkauf und Vertrieb hast 
 bereit bist, dich fachlich und persönlich weiterzubilden 
 
 Wir bieten dir... 
 
 eine umfangreiche Einarbeitung in das Aufgabengebiet Vertrieb und Telesales 
 einen Mentor, der dir mit Rat und Tat jederzeit zur Seite steht 
 wöchentlich stattfindende Meetings und Rollenspiele zur Verbesserung deiner Verkaufstechniken 
 warme Leads, die nur darauf warten, angerufen zu werden (keine Kaltakquise) 
 Teil eines dynamischen und motivierten Teams zu werden, das mit viel Spaß bei der Arbeit immer erfolgreich sein will 
 exzellente Arbeitsbedingungen in modernen Büroräumen 
 jährliche Firmenevents, regelmäßige kleinere Team-Events 
 Zugriff auf wertvolle Online-Kurse und Teilnahme an professionellen Verkaufs-Seminaren 
 viele weitere Benefits wie zum Beispiel eine Sachbezugskarte und Zugang zu corporate-benefits.de 
 
 Bewerbungen bitte über das Karriereportal von Personio:  https://dlubal.jobs.personio.de/job/1410354#apply  
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                    Kreuzstraße 16, 80331 München, Deutschland
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            Apr 10, 2024
        

        
            Vertriebsmitarbeiter (m/w/d) für den italienischen Markt
                    

        
             Zum nächstmöglichen Zeitpunkt suchen wir für unseren Standort 80331 München 
  Vertriebsmitarbeiter (m/w/d) für den italienischen Markt  
 Du bist hier richtig, wenn du... 
 
 gerne zum Hörer greifst und es liebst, mit anderen Menschen zu kommunizieren 
 Lust hast, am Münchener Standort (kein Außendienst) italienische Kunden zu betreuen und neue Kunden auf dem italienischen Markt zu gewinnen 
 erfolgsorientiert bist und über rhetorisches Geschick verfügst 
 gerne zu 100 % im Büro am Standort München in einem tollen Team arbeitest 
 Italienisch als Muttersprache oder Zweitsprache sprichst 
 sehr gute Deutsch- und gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift mitbringst 
 
 Wie sieht dein Arbeitstag aus? 
 
 Du sprichst täglich mit italienischen Kunden und informierst dich über deren Interessen 
 Du qualifizierst Leads bei einem Telefonat für unsere Vertriebsingenieure vor und vereinbarst Termine 
 Du fasst Angebote nach und erkundigst dich bei unseren Kunden nach dem aktuellen Stand der Dinge 
 Du pflegst regelmäßig Kundendaten in unserem CRM-System und betrachtest es als deinen wichtigsten Freund und Helfer 
 Du betreibst keine Kaltakquise, sondern arbeitest ausschließlich mit warmen Leads 
 Professionelle Telefonieleitfäden geben dir Sicherheit, Struktur und Orientierung in deinen Gesprächen 
 
 Wir erwarten, dass du... 
 
 motiviert bist, vollen Einsatz zeigst und neue Herausforderungen liebst 
 zielorientiert und selbstständig arbeitest 
 immer etwas Neues lernen willst 
 großes Interesse an den Themen Verkauf und Vertrieb hast 
 bereit bist, dich fachlich und persönlich weiterzubilden 
 
 Wir bieten dir... 
 
 eine umfangreiche Einarbeitung in das Aufgabengebiet Vertrieb und Telesales 
 einen Mentor, der dir mit Rat und Tat jederzeit zur Seite steht 
 wöchentlich stattfindende Meetings und Rollenspiele zur Verbesserung deiner Verkaufstechniken 
 warme Leads, die nur darauf warten, angerufen zu werden (keine Kaltakquise) 
 Teil eines dynamischen und motivierten Teams zu werden, das mit viel Spaß bei der Arbeit immer erfolgreich sein will 
 exzellente Arbeitsbedingungen in modernen Büroräumen 
 jährliche Firmenevents, regelmäßige kleinere Team-Events 
 Zugriff auf wertvolle Online-Kurse und Teilnahme an professionellen Verkaufs-Seminaren 
 viele weitere Benefits wie zum Beispiel eine Sachbezugskarte und Zugang zu corporate-benefits.de 
 
 Bewerbungen bitte über das Karriereportal von Personio:  https://dlubal.jobs.personio.de/job/1409838#apply  
        

        
                            
                    Dlubal Software GmbH
                
                                        
                    Kreuzstraße 16, 80331 München, Deutschland
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            Apr 10, 2024
        

        
            International Sales Manager (m/w/d) mit Fokus Italien
                    

        
             Zum nächstmöglichen Zeitpunkt suchen wir für unseren Standort 80331 München 
  International Sales Manager (m/w/d) mit Fokus Italien  
 Du bist hier richtig, wenn du... 
 
 gerne zum Hörer greifst und es liebst, mit anderen Menschen zu kommunizieren 
 Lust hast, am Münchener Standort (kein Außendienst) italienische Kunden zu betreuen und neue Kunden auf dem italienischen Markt zu gewinnen 
 erfolgsorientiert bist und über rhetorisches Geschick verfügst 
 gerne zu 100 % im Büro am Standort München in einem tollen Team arbeitest 
 Italienisch als Muttersprache oder Zweitsprache sprichst 
 sehr gute Deutsch- und gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift mitbringst 
 
 Wie sieht dein Arbeitstag aus? 
 
 Du sprichst täglich mit italienischen Kunden und informierst dich über deren Interessen 
 Du qualifizierst Leads bei einem Telefonat für unsere Vertriebsingenieure vor und vereinbarst Termine 
 Du fasst Angebote nach und erkundigst dich bei unseren Kunden nach dem aktuellen Stand der Dinge 
 Du pflegst regelmäßig Kundendaten in unserem CRM-System und betrachtest es als deinen wichtigsten Freund und Helfer 
 Du betreibst keine Kaltakquise, sondern arbeitest ausschließlich mit warmen Leads 
 Professionelle Telefonieleitfäden geben dir Sicherheit, Struktur und Orientierung in deinen Gesprächen 
 
 Wir erwarten, dass du... 
 
 motiviert bist, vollen Einsatz zeigst und neue Herausforderungen liebst 
 zielorientiert und selbstständig arbeitest 
 immer etwas Neues lernen willst 
 großes Interesse an den Themen Verkauf und Vertrieb hast 
 bereit bist, dich fachlich und persönlich weiterzubilden 
 
 Wir bieten dir... 
 
 eine umfangreiche Einarbeitung in das Aufgabengebiet Vertrieb und Telesales 
 einen Mentor, der dir mit Rat und Tat jederzeit zur Seite steht 
 wöchentlich stattfindende Meetings und Rollenspiele zur Verbesserung deiner Verkaufstechniken 
 warme Leads, die nur darauf warten, angerufen zu werden (keine Kaltakquise) 
 Teil eines dynamischen und motivierten Teams zu werden, das mit viel Spaß bei der Arbeit immer erfolgreich sein will 
 exzellente Arbeitsbedingungen in modernen Büroräumen 
 jährliche Firmenevents, regelmäßige kleinere Team-Events 
 Zugriff auf wertvolle Online-Kurse und Teilnahme an professionellen Verkaufs-Seminaren 
 viele weitere Benefits wie zum Beispiel eine Sachbezugskarte und Zugang zu corporate-benefits.de 
 
 Bewerbungen bitte über das Karriereportal von Personio:  https://dlubal.jobs.personio.de/job/1409786#apply  
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            Apr 10, 2024
        

        
            Bauingenieur (m/w/d) für das Produktmanagement Holzbau
                    

        
             Zum nächstmöglichen Zeitpunkt suchen wir für unsere Standorte 80331 München oder 93464 Tiefenbach oder 04109 Leipzig 
  Bauingenieur (m/w/d) für das Produktmanagement Holzbau  
 Du bist hier richtig, wenn du... 
 
 ein Studium als Bauingenieur abgeschlossen hast 
 Statik-Kenntnisse im Bereich Holzbau (Eurocode 5) besitzt 
 Erfahrungen bei der Durchführung statischer Bemessungen von Holzbauteilen hast 
 Erfahrungen bei der Durchführung von nichtlinearen FEM-Berechnungen besitzt 
 erste Erfahrungen im Umgang mit FEM- und Stabwerksprogrammen hast, idealerweise mit Dlubal-Programmen 
 über sehr gute Deutsch- und gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift verfügst 
 
 Wie sieht dein Arbeitstag aus? 
 
 Einarbeitung in den technischen Support und Betreuung unserer Anwender 
 Produktmanagement für unsere Holzbau-Add-Ons 
 Erstellung von Analysen als Grundlage für die Programmierung 
 Durchführung von Tests und Vergleichsrechnungen 
 Erstellung von Dokumentationen 
 Erstellung von technischen Fachbeiträgen 
 Präsentation unserer Software auf Messen, Seminaren, Informations- und Verkaufsveranstaltungen 
 Unterstützung unseres Vertriebs bei technischen Fragen, Schulungen und Vorführungen 
 
 Wir erwarten, dass du... 
 
 motiviert bist, vollen Einsatz zeigst und neue Herausforderungen liebst 
 zielorientiert und selbstständig arbeitest 
 serviceorientiert im Umgang mit Kunden handelst 
 systematisch und analytisch an die Aufgabenstellungen herangehst und dabei einen hohen Anspruch an die Qualität deiner eigenen Arbeit legst 
 bereit bist, dich fachlich und persönlich weiterzubilden 
 
 Wir bieten dir... 
 
 eine umfangreiche Einarbeitung in das Aufgabengebiet und unsere Statikprogramme 
 einen Mentor, der dir mit Rat und Tat jederzeit zur Seite steht 
 einen offenen und ehrlichen Austausch unter allen Kollegen 
 schnelle Entscheidungsprozesse und kurze Kommunikationswege in einem dynamischen Team, das mit viel Spaß bei der Arbeit immer erfolgreich sein will 
 flexible Arbeitszeiten und nach deiner Einarbeitung die Möglichkeit, bis zu zwei Tage im Homeoffice zu arbeiten 
 jährliche Firmenevents und regelmäßige kleinere Team-Events 
 fachliche und persönliche Entwicklungs- und Weiterbildungsmöglichkeiten in Form von Online-Kursen 
 viele weitere Benefits wie zum Beispiel eine Sachbezugskarte und Zugang zu corporate-benefits.de 
 
 Bewerbungen bitte über das Karriereportal von Personio:  https://dlubal.jobs.personio.de/job/1354891#apply   https://dlubal.jobs.personio.de/job/1354890#apply   https://dlubal.jobs.personio.de/job/1354892#apply  
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            Apr 10, 2024
        

        
            Produktingenieur Holzbau (m/w/d)
                    

        
             Zum nächstmöglichen Zeitpunkt suchen wir für unsere Standorte 80331 München oder 93464 Tiefenbach oder 04109 Leipzig 
  Produktingenieur Holzbau (m/w/d)  
 Du bist hier richtig, wenn du... 
 
 ein Studium als Bauingenieur abgeschlossen hast 
 Statik-Kenntnisse im Bereich Holzbau (Eurocode 5) besitzt 
 Erfahrungen bei der Durchführung statischer Bemessungen von Holzbauteilen hast 
 Erfahrungen bei der Durchführung von nichtlinearen FEM-Berechnungen besitzt 
 erste Erfahrungen im Umgang mit FEM- und Stabwerksprogrammen hast, idealerweise mit Dlubal-Programmen 
 über sehr gute Deutsch- und gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift verfügst 
 
 Wie sieht dein Arbeitstag aus? 
 
 Einarbeitung in den technischen Support und Betreuung unserer Anwender 
 Produktmanagement für unsere Holzbau-Add-Ons 
 Erstellung von Analysen als Grundlage für die Programmierung 
 Durchführung von Tests und Vergleichsrechnungen 
 Erstellung von Dokumentationen 
 Erstellung von technischen Fachbeiträgen 
 Präsentation unserer Software auf Messen, Seminaren, Informations- und Verkaufsveranstaltungen 
 Unterstützung unseres Vertriebs bei technischen Fragen, Schulungen und Vorführungen 
 
 Wir erwarten, dass du... 
 
 motiviert bist, vollen Einsatz zeigst und neue Herausforderungen liebst 
 zielorientiert und selbstständig arbeitest 
 serviceorientiert im Umgang mit Kunden handelst 
 systematisch und analytisch an die Aufgabenstellungen herangehst und dabei einen hohen Anspruch an die Qualität deiner eigenen Arbeit legst 
 bereit bist, dich fachlich und persönlich weiterzubilden 
 
 Wir bieten dir... 
 
 eine umfangreiche Einarbeitung in das Aufgabengebiet und unsere Statikprogramme 
 einen Mentor, der dir mit Rat und Tat jederzeit zur Seite steht 
 einen offenen und ehrlichen Austausch unter allen Kollegen 
 schnelle Entscheidungsprozesse und kurze Kommunikationswege in einem dynamischen Team, das mit viel Spaß bei der Arbeit immer erfolgreich sein will 
 flexible Arbeitszeiten und nach deiner Einarbeitung die Möglichkeit, bis zu zwei Tage im Homeoffice zu arbeiten 
 jährliche Firmenevents und regelmäßige kleinere Team-Events 
 fachliche und persönliche Entwicklungs- und Weiterbildungsmöglichkeiten in Form von Online-Kursen 
 viele weitere Benefits wie zum Beispiel eine Sachbezugskarte und Zugang zu corporate-benefits.de 
 
 Bewerbungen bitte über das Karriereportal von Personio:  https://dlubal.jobs.personio.de/job/1354868#apply   https://dlubal.jobs.personio.de/job/1354888#apply   https://dlubal.jobs.personio.de/job/1354886#apply  
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                    Kreuzstraße 16, 80331 München oder Am Zellweg 2, 93464 Tiefenbach oder Grimmaische Straße 13, 04109 Leipzig
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            Apr 10, 2024
        

        
            Bauingenieur - Tragwerksplaner / Statiker (m/w/d)
                    

        
             Zum nächstmöglichen Zeitpunkt suchen wir für unsere Standorte 80331 München oder 93464 Tiefenbach oder 04109 Leipzig 
  Bauingenieur - Tragwerksplaner / Statiker (m/w/d)  
 Du bist hier richtig, wenn du... 
 
 ein Studium als Bauingenieur abgeschlossen hast 
 Statik-Kenntnisse in den Bereichen Stahlbau, Stahlbetonbau, Holzbau oder Baudynamik besitzt 
 Erfahrungen bei der Durchführung statischer Bemessungen von Bauteilen hast 
 erste Erfahrungen im Umgang mit FEM- und Stabwerksprogrammen gesammelt hast, idealerweise mit den Dlubal-Programmen RFEM und RSTAB 
 über sehr gute Deutsch- und gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift verfügst 
 
 Wie sieht dein Arbeitstag aus? 
 
 Kunden beraten: Du unterstützt unsere Anwender im Umgang mit der Statiksoftware von Dlubal und sorgst für eine großartige Kundenzufriedenheit. 
 Innovationen vorantreiben: Du bringst das Kundenfeedback ein, um unsere Statiksoftware mit neuen Ideen zu verbessern. Dabei hilfst du unserem Entwicklerteam bei der Weiterentwicklung unserer Statikprogramme und gestaltest aktiv neue Features. 
 Feedback geben: Deine Meinung zählt! Sag uns, was besser gehen könnte, und hilf uns, die Software zu optimieren. 
 Kundenanforderungen analysieren: Arbeite direkt mit Kunden zusammen, um zu verstehen, was sie von unserer Software erwarten. 
 Schulungen abhalten: Ob für deine Kollegen oder unsere Kunden. Mit deinem Know-how schulst du die Teilnehmer in den Dlubal-Programmen und zeigst ihnen die neuesten Funktionen auf Messen, Seminaren oder anderen Verkaufsveranstaltungen. 
 
 Wir erwarten, dass du... 
 
 motiviert bist, vollen Einsatz zeigst und neue Herausforderungen liebst 
 zielorientiert und selbstständig arbeitest 
 serviceorientiert im Umgang mit Kunden handelst 
 systematisch und analytisch an die Aufgabenstellungen herangehst und dabei einen hohen Anspruch an die Qualität deiner eigenen Arbeit stellst 
 bereit bist, dich fachlich und persönlich weiterzubilden 
 
 Wir bieten dir... 
 
 eine umfangreiche Einarbeitung in das Aufgabengebiet und unsere Statikprogramme 
 einen persönlichen Mentor, der dir mit Rat und Tat jederzeit zur Seite steht 
 einen offenen und ehrlichen Austausch unter allen Kollegen 
 schnelle Entscheidungsprozesse und kurze Kommunikationswege in einem dynamischen Team, das mit viel Spaß bei der Arbeit immer erfolgreich sein will 
 flexible Arbeitszeiten und nach deiner Einarbeitung die Möglichkeit, bis zu zwei Tage im Homeoffice zu arbeiten 
 jährliche Firmenevents und regelmäßige kleinere Team-Events 
 fachliche und persönliche Entwicklungs- und Weiterbildungsmöglichkeiten in Form von Online-Kursen 
 viele weitere Benefits wie zum Beispiel eine Sachbezugskarte und Zugang zu corporate-benefits.de 
 
 Bewerbungen bitte über das Karriereportal von Personio:  https://dlubal.jobs.personio.de/job/1354841#apply   https://dlubal.jobs.personio.de/job/1354862#apply   https://dlubal.jobs.personio.de/job/1354865#apply  
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            Python Developer (m/w/d) - Bauingenieurwesen/Architektur/BIM
                    

        
             Zum nächstmöglichen Zeitpunkt suchen wir für unseren Standort 80331 München 
  Python Developer (m/w/d) - Bauingenieurwesen / Architektur & BIM  
 Du bist hier richtig, wenn du... 
 
 Bauingenieurwesen oder Architektur studiert hast und dein Schwerpunkt in der Programmierung lag 
 Python deine Lieblings-Programmiersprache nennst und sie besser kennst als deine Westentasche 
 erste Grundlagenkenntnisse in Git und API-Schnittstellenentwicklung besitzt 
 erste Erfahrungen mit PyTorch oder TensorFlow sowie scikit-learn gesammelt hast 
 in der Vergangenheit schon mit den Python-Bibliotheken Pandas oder Numpy gearbeitet hast 
 über sehr gute Deutsch- und gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift verfügst 
 
 Wie sieht dein Arbeitstag aus? 
 
 KI-DevOPs mitgestalten: Du unterstützt uns beim Aufbau und der Weiterentwicklung von DevOps-Prozessen und der notwendigen Tools. 
 KI-Tools entwickeln: Du entwickelst coole KI-basierte Software, die unsere Kunden lieben werden. Dabei nutzt du neben deiner Kreativität und technischem Know-how methodische Recherchen, um Tools zu erschaffen, die nicht nur leistungsstark, sondern auch benutzerfreundlich sind. 
 KI-Tools testen und warten: Du testest und wartest KI-basierte Software und unterstützt uns beim Aufbau und der Weiterentwicklung entsprechender Prozesse. 
 APIs zaubern: Du entwirfst und betreust API-Schnittstellen, damit alles reibungslos läuft. Hier ist dein Fingerspitzengefühl gefragt, um sicherzustellen, dass unsere APIs intuitiv, zuverlässig und für unsere Kunden leicht zu integrieren sind. 
 Kundenprojekte managen: Du stehst unseren Kunden mit Rat und Tat zur Seite, wenn es um API-Fragen geht, und bist verantwortlich für die Umsetzung von Entwicklungsprojekten für unsere Kunden. 
 
 Wir erwarten, dass du... 
 
 motiviert bist, vollen Einsatz zeigst und neue Herausforderungen liebst 
 zielorientiert und selbstständig arbeitest 
 serviceorientiert im Umgang mit Kunden handelst 
 systematisch und analytisch an die Aufgabenstellungen herangehst und dabei einen hohen Anspruch an die Qualität deiner eigenen Arbeit stellst 
 dich fachlich und persönlich gerne weiterbildest 
 bereit bist, KI-zentrierte Literatur zu analysieren und für Teammitglieder aufzubereiten 
 
 Wir bieten dir... 
 
 die Möglichkeit, dich mit deinen Ideen bei der Entwicklung der Programme zu verwirklichen 
 die Chance, die Zukunft KI-gestützter Programme in der Tragwerksplanung aktiv mitzugestalten 
 eine umfangreiche Einarbeitung in das Aufgabengebiet und unsere Statikprogramme 
 einen Mentor, der dir mit Rat und Tat jederzeit zur Seite steht 
 flexible Arbeitszeiten und nach deiner Einarbeitung die Möglichkeit, bis zu zwei Tage im Homeoffice zu arbeiten 
 jährliche Firmenevents und regelmäßige kleinere Team-Events 
 fachliche und persönliche Entwicklungs- und Weiterbildungsmöglichkeiten in Form von Online-Kursen 
 viele weitere Benefits wie zum Beispiel eine Sachbezugskarte und Zugang zu corporate-benefits.de 
 
 Bewerbungen bitte über das Karriereportal von Personio:  https://dlubal.jobs.personio.de/job/1340295#apply  
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            Bauzeichner / Konstrukteur (m/w/d) - Tragwerksplanung & BIM
                    

        
             Zum nächstmöglichen Zeitpunkt suchen wir für unseren Standort 93464 Tiefenbach 
  Bauzeichner / Konstrukteur (m/w/d) - Tragwerksplanung & BIM  
 Du bist hier richtig, wenn du... 
 
 über eine abgeschlossene Ausbildung als Bauzeichner oder Konstrukteur verfügst 
 in der Vergangenheit Pläne (Positionspläne, Bewehrungspläne oder Werkstattpläne) in den Leistungsphasen 3 bis 5 erstellt hast 
 eines oder mehrere der bekannten CAD-Programme Allplan, Strakon, Revit, Tekla, AutoCAD beherrschst 
 Erfahrungen im Bereich BIM-orientiertes Modellieren besitzt 
 dich gut in Deutsch und Englisch in Wort und Schrift ausdrücken kannst 
 
 Wie sieht dein Arbeitstag aus? 
 
 Entwicklung unterstützen: Du bringst deine praktischen Erfahrungen ein, um unsere Statiksoftware zu verbessern. Dabei unterstützt du unser Entwicklerteam bei der Weiterentwicklung unserer Statikprogramme und gestaltest aktiv neue CAD-Funktionen. 
 Feedback geben: Deine Meinung zählt! Sag uns, was besser gehen könnte, und hilf uns, die Software zu optimieren. 
 Kundenanforderungen analysieren: Arbeite direkt mit Kunden zusammen, um zu verstehen, was sie von unserer Software erwarten. 
 Schulungen abhalten: Ob für deine Kollegen oder unsere Kunden, mit deinem Know-how schulst du die Teilnehmer in den CAD- und BIM-Programmen und zeigst ihnen die neuesten CAD- und BIM-Funktionen. 
 Wettbewerbsanalyse: Behalte den Markt im Auge und hilf uns, unsere Software im Vergleich zu Mitbewerbern zu verbessern. 
 
 Wir erwarten, dass du... 
 
 motiviert bist, vollen Einsatz zeigst und neue Herausforderungen liebst 
 zielorientiert und selbstständig arbeitest 
 serviceorientiert im Umgang mit Kunden handelst 
 systematisch und analytisch an die Aufgabenstellungen herangehst und dabei einen hohen Anspruch an die Qualität deiner eigenen Arbeit stellst 
 bereit bist, dich fachlich und persönlich weiterzubilden 
 
 Wir bieten dir... 
 
 die Möglichkeit, dich mit deinen Ideen bei der Entwicklung der Programme zu verwirklichen 
 eine umfangreiche Einarbeitung in das Aufgabengebiet und unsere Statikprogramme 
 einen Mentor, der dir mit Rat und Tat jederzeit zur Seite steht 
 einen offenen und ehrlichen Austausch unter allen Kollegen 
 schnelle Entscheidungsprozesse und kurze Kommunikationswege in einem dynamischen Team, das mit viel Spaß bei der Arbeit immer erfolgreich sein will 
 flexible Arbeitszeiten und nach deiner Einarbeitung die Möglichkeit, bis zu zwei Tage im Homeoffice zu arbeiten 
 jährliche Firmenevents und regelmäßige kleinere Team-Events 
 fachliche und persönliche Entwicklungs- und Weiterbildungsmöglichkeiten in Form von Online-Kursen 
 viele weitere Benefits wie zum Beispiel eine Sachbezugskarte und Zugang zu corporate-benefits.de 
 
 Bewerbungen bitte über das Karriereportal von Personio:  https://dlubal.jobs.personio.de/job/1336146#apply  
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